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Bemutatkozas
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Tapasztalatok

Villamosmeérnok, 23 év a UTC-nél, 26 év a tliz- és biztonsagtechnikaban
Biztosagtechnikai rendszermérnok
Helyszini tamogaté mérnok
MUszaki terméktamogaté mernok

Termék menedzsment / termék marketing



« Miért fejlesztunk uj tlzjelz6 eszkozoket?

* Milyen nehézségekkel kell szembe nezni?

 Engedélyezés és minOsites

... ahogy egy nagy technoldgiai cégnél dolgozo ember latja



« Miért fejlesztunk uj tlzjelz6 eszkozoket?
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Miert fejlesztunk uj tuzjelzo eszkozoket?

Nyomas a valtoztatasra egyarant jelentkezik a tarsasagon belulrol
és kivulrol is

Kulso nyomas
* Muszaki megbizhatdsag
* [pari kornyezet fel6li nyomas— versenykepes eldonyok es specifikaciok

. Ugyfelek feldli nyomas — fejlesztett vagy bévitett tulajdonsagok és
termekcsoport kovetelmenyek

» Alkotoresz élettartam (EOL - end-of-life)

» ElOirasok, szabvanyok valtozasa



Miert fejlesztunk uj tuzjelzo eszkozoket?

Belso (tarsasagon beluli) nyomas
» Profitabilitas

» Uj piac szerzése

Consolidation ACTIVSENSE

» Gyarthatosag
 NTI — uj technologia bevezetése

Kilsen
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» Uzlet egyszeriisités és termék portfolio

konszolidacioja
—4 Migration
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* Milyen nehézségekkel kell szembe nezni?




Milyen nehézsegekkel kell szembe nézni?

Technologia céegek szeretnének uj technologiakat bevezetni

» Ugyfelek altali elfogadas és adaptacio
« Kompatibilitas meglevo termékekkel

« Befektetés vs. fejlesztés es engedelyezés/mindsites koltsegei
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* Piacra lepés ideje és a befektetes megterulese

10

* NTI (U] technologia bevezetese) kockazat es koltseg

* Bizonyiték a min0segre



Milyen nehézségekkel kell szembe nézni?

Termeék élettartam

Mit is tanultunk az iskolaban...
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Milyen nehézsegekkel kell szembe nézni?

Termék élettartam

Hogy latom ezt a tlzjelzok piacan?

... €s még tobb hosszabbitas

ok

Product
Extension

Sales

Introduction Growth Maturity Decline Time



 Engedélyezés és minOsites
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Engedélyezés és minosités

Alapveto valasztas> Helyi engedélyezés (a leheto legkozelebb a

fejlesztési kozponttol)

Mas tényezok

« Személyes kapcsolatok

* Tesztelés min0sége

* A mindsito intézet terheltsege

Nemzetkozi

A3 nagy

« Helyi (orszag specifikus) engedélyezes
* Min0sito intezetek egymas kozott

A\
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Osszefoglalas

« Miert fejlesztunk uj tizjelz6 eszkozoket?

A legtobb esetben azert, mert a régi termék mar nem kinal hasznalhato megoldast arra,
amit az ugyfel szeretne, vagy amit a gyarté szeretne, tehat nincs mas valasztas

* Milyen nehézségekkel kell szembe nézni?
A fejleszteés koltsegei €s a minGsitések jelentik a legnagyobb nehézseget

 Engedélyezés és minositées

Orszagonkent helyi kovetelmenyek, a helyi ugynoksegek koltsegei es az ezzel jaro kesobbi
piacra lepes megneheziti egy uj termek bevezeteset. Foleg nagyvallalatok szeretnének
olyan terméket ajanlani, ami mindennek €s mindenkinek megfelel, hogy a portféliojukat

frissen tartsak.

A kihivasok ellenére, a vallalatok még mindig szeretnének valami ujat
csinalni ...
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Uj fejlesztés a UTC F&S
Products EMEA-tol

Fazisokra osztott projekt

2014-ben indult

1 4 4 / 4

Termekek mindsités alatt

Eles tesztek betervezve 2019
elejere

Protecting llfntyles

(|EY Acrivsense

all round
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Kérdesek?




